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VORSTELLUNG DUSCHENMARKT

VOM KLASSISCHEN GLASGROßHANDEL ZUM MULTICHANNEL D2C INTERIOR 
LIFE-WELLNESS-PRODUKT MIT HILFE EINES FULL-SERVICE-ANGEBOTES 
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Maßgefertigte Glas-Duschabtrennung als D2C-Produkt

Interior-Design: Glas im Bad und Stellenwert im B2B-Bereich

Full-Service-Konzept als entscheidender Erfolgsfaktor
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DUSCHENMARKT, Produkte & Dienstleistungen

Gründung 2011 

Glasgroßhandel B2B: Herausforderungen und Hürden

Glas-Online-Shop-B2C => Umfassendes Produktportfolio vs. Nischenmarkt 

Verknüpfung von Online und Offline als Multichannel-Konzept

Produkte
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Vom Glasgroßhandel zum Nischenprodukt 

B2B => B2C

Absturzsicherende 
Verglasung, Dach und 

Fassade, VSG, ESG, TVG, 
Glastüren, 

Ganzglasanlagen etc.

• Metallbauer
• Fassadenbauer
• Schlossereien
• Glasereien
• Schreinereien

• Privatkunden
• Gewerbliche 

Endabnehmer

Aktives Marketing Passives Marketing
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Anwendungen im Glasbau
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Duschenmarkt
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Verknüpfung von Online und Offline
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Produktportfolio Duschenmarkt
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Vermarktung und Absatzkanäle

Online-Auftritt

Search Engines

Organische Suche vs. Paid Ads

Online Bewertung => User Experience

POS / Showrooms

Branding

Social Media
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www.duschenmarkt.de
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Online Bewertungen
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Unsere Showrooms
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Maßgefertigte Glas-Duschabtrennung als D2C-Produkt

Prinzip des Konfektionierers

Langfristige Partnerschaften und mit lokaler Produktion

Kleiner Exkurs: Glasherstellung

3-stufiger-Vertrieb vs. D2C

Zielgruppen

Großes Produktportfolio vs. Spezialist
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Großhandel vs. Direktvertrieb

• Privatkunden
• Gewerbliche 

Endabnehmer

Sanitärgroßhandel

Badausstatter, Sanitärbetrieb
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Interior Design: Glas im Bad und Stellenwert B2B

„Weg mit dem Vorhang“

Standardisierte Produkte vs. Maßanfertigungen

Dusche im modernen Wohnungsbau

Bad als Wellness Oase

Luxus-Duschen aus Gold mit Swarowski-Steinen
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Luxus-Duschabtrennungen
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Unser wichtigster Erfolgsfaktor: Full-Service 

DIY-Content

Full-Service und Conversion

After-Sales-Service

Nachkaufgarantien und Zubehör

Gewährleistung und Ersatzteile
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Zahlen und Tools

Performance Duschenmarkt
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Zahlen und Tools

Anzahl der Warenkörbe

Umsatz pro Warenkorb

Warenkorb < 300

Warenkorb > 300

Warenkorb ges.
(ohne Projekte)

1.633
1.891
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Zahlen und Tools

Umsatz nach Warenkorb

Warenkorb < 300

Warenkorb > 300

Warenkorb ges.
(ohne Projekte)

Projekte
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Zahlen und Tools
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Zahlen und Tools
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Zahlen und Tools
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Zahlen und Tools
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Zahlen und Tools
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Zahlen und Tools

Cloudbasierte Vertriebsunterstützung / Collaboration Lösungen
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Kontakt:
Carsten Gastes
089 / 2003 0808
gastes@activator.de
linkedin.com/in/carsten-gastes-3b1049128

mailto:gastes@activator.de
https://www.linkedin.com/in/carsten-gastes-3b1049128

