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Start Up
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2. Daten1. Fokus 3. Skalierung



Mittelstand
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2. Fachwissen1. Marktanteil 3. Marke



Digitalisierung
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2. Mitarbeiter1. Kunden 3. Unternehmen

Verstehen wir als radikale Vereinfachung sein Ziel zu erreichen. 
Ermöglicht durch Software. Für die, auf die es ankommt:



Start Up as a Service
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Gezielte Digitalisierung des Mittelstandes durch Startup Methoden



Was ist das Ziel?

Mehr Umsatz durch die Einführung digitaler Dienstleistungen/Produkte

Kostenreduzierung durch Software-Automatisierung
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Analyse Zielsetzung Lösungsansätze

PrototypingTesting

Implementierung Optimierung Skalierung
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Was ist die Methode?



Was ist das Ergebnis?
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Eine digitale Wertschöpfungskette die skalierbar mehr Umsatz und 
Marktanteil bringt



Beispiel hagebau
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Was ist das Ziel? 
Mehr Umsatz mit Baustoffen



Analyse Ergebnis
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Aktuelles Angebot Kundenwunsch

VS



Produkt trifft Konsumenten Wunsch 

12

Die One-Stop Plattform für Ein- und Umbau sowie Renovierung



Was ist das Ergebnis?
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1.Messbares Umsatzwachstum        2.Skalierbare Prozesse          3.Digitale Wertschöpfungskette



Deshalb Start Up as a Service
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Bitte jetzt scannen 
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Leo Laun
Gründer  

leo.laun@digitalseals.de
0177 9745262


